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Kdyz uz ¢lovéka na svuj web pracné (a nékdy draze) dostanete, musite jej zaujmout.
Musite mu dat divod zlstat, scrollovat dal, zjistit vice, nakoupit ...

Priklad: “Jsem Lojza Novak a mam rad IT”, je to nejhorsi co mizete udélat.

Pak je tady ale néco, co vam muize zachranit zadek a byznys:
“‘Nevydélavate?

Postavim vam e-shop s milionovym obratem.

A aby to bylo osobnéjsi, nejsem jen tak néjaky IT mag, jsem Lojza.”

Dava vam naplast na vas problém. Dava vam naplnéni vasich snl a tuzeb.
Zni to lip, Ze ano?

Kdyz uz navstévnika na svuj web dostanete (a ze vas to nékdy muze stat péknou
sumu), tak ho nenechte jen tak odejit. Rozuméjte, nenechte navstévnika odejit bez
toho, aby vam zanechal néjaky kontakt.

Web je na budovani duvéry dobry zacatek. Ale ten samotny proces budovani na
webu uz (v 99 %) neprobiha.

Své navstévniky si néjak musite “oznackovat”’. Nékam ty své navstévniky musite
dostat:

e e-mail list,

e Facebook stranka,

e Facebook skupina,

e Instagram,

e LinkedIn,

Kdyz pfijde na tu nejosobnéjsi cestu komunikace, a tedy nejlepSi moznost, jak si
vybudovat davéru a transformovat navstévnika webu v klienta, je to e-mail
komunikace.

Pro¢ néco takového vabec délat?

Nez nékomu date své penize, chcete védét, Ze se jedna opravdu o investici. Nikomu
se jen tak do vzduchu penize vyhazovat nechtéji. Nez u vas klient nakoupi, chce
védét, Ze jste opravdu profik, Ze mu opravdu pomuzete, Ze se docka kvality. Chce s
vami mit vztah.
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http://www.michaelagreskova.cz/
https://smartemailing.cz/zdarma?affiliateId=n87ty

Stejné dulezita véc jako mluvit FeCi klienta, je védét, KDO je vas klient.
Od toho se totiz odviji vdechno!

o Styl komunikace,

e socialni sit, na které se budete propagovat,

e vzhled produktu,

e vzhled samotného webu,

« fotky, které na web umistite,

BONUS

Nezapomente na zakonné povinnosti.
At uz je Vas web prodejni nebo ne, vztahuji se na n€j jisté zakony. V pfipadé webu
prodejniho nezapomente na:

e prohlaseni o ochrané osobnich udaju,

« cookies lista,

e obchodni podminky,

o kontakt,

« informace o firmé (fyzické osobé) provozujici web.

PFeji vam hodné uspésnych prodejl
GRESKOVA
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http://www.michaelagreskova.cz/

JAK VYTVORIT
PRODEIJINIi WEB

Opravdu chcete, aby vas web prodaval? Ale stale
nevite kde zacit?

Pfipravila jsem pro vas e-book Jak vytvorit
prodejni web v 10 krocich?

Najdete ho za akéni cenu TADY.
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http://www.michaelagreskova.cz/
https://www.michaelagreskova.cz/e-book-jak-vytvorit-prodejni-web-v-10-krocich/
https://www.michaelagreskova.cz/e-book-jak-vytvorit-prodejni-web-v-10-krocich/
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Copywriterka, web stavitelka,
marketacka v EDUWAY s.r.o.

Jak (se) prodat online najdete na sitich:

Facebook skupina / Facebook stranka / Instagram

Rozjet online podnikani a weby, které prodavaji jsem pomohla:
www.paveldevaty.cz / www.martinafallerova.cz
www.reznictvigebauer.cz / www.ckao.cz
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http://www.michaelagreskova.cz/
https://www.facebook.com/groups/jakseprodatonline
https://www.facebook.com/jakseprodatonline/
https://www.instagram.com/jakseprodatonline/
http://www.paveldevaty.cz/
http://www.martinafallerova.cz/
http://www.reznictvigebauer.cz/
http://www.ckao.cz/

